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En resurs och en mojlighet for dig att hitta ratt kunder
och tjana mer pengar ditt foretag!

Kédnner du igen dig i nagot av féljande pastaenden?

"Jag behdver tjdna mer pengar i mitt foretag NU - vad gor jag?”
"Jag behdver fler kunder nu!”

"Jag behover bli battre pa att sidlja mina tjanster och produkter!”
"Vad ar det som gor att jag inte far till dessa saljsamtal?”

"Det tar emot att ringa och silja ...”

"Jag vet inte var jag ska boérja...”

"Jag vet inte vad jag ska sdga.”

"Jag gor allt annat férutom att silja...”

"Jag behover gora nagot at detta!!”

0. ”Jag ar redo att fordndra mig och fa bittre resultat - visa mig hur!”

RO 0N UTE W

Kéande du igen dig i flera av ovanstaende pastidenden - da tycker jag att du ska
fortsatta lasa vidare och lara dig mer om hur du kan bérja hitta fler kunder, silja
mer och fa bittre resultat!

Om du samarbetar med Business Smart och ViviAnn Labba kan du géra det genom
att delta i nagon av vara foretagsutvecklingsprogram,;

e Forbattra Ditt Salj - 3-man. program
e Platina Business Best - 6-man. program
e VIP Diamant Business Best - 12-man. program

Du kan lasa mer om respektive program lingre ner i detta material.

Men forst om det som kan minska dina affiarer och vad som kan hjilpa
dig att 6ka dem - saljhinder och saljstilar!

Du ska forst fa lara dig mer om séljhinder och hur de kan satta stopp for dina
affirer och vad du kan gora at dessa och hur sadljstilar kan hjalpa dig att lyckas
battre med dina sdljsamtal.

Manga blivande och nuvarande foretagare brottas otroligt mycket just med att
salja. Tankar som hur man ska gora och vad man ska sdga ar en sak, men féor manga kan
det ocksd handla om kanslan kring det har med forsaljning som satter kdppar i hjulet.

Jag har under arens lopp coachat manga foretagare som brottats med forsaljning, och

aven jag sjalv har vandats Over det har med
Jag vill inte att du ska drabbas mer dn du redan gjort! Jag vet att det finns hjilp att fa

och den hjilpen kan betyda allt for dig och ditt foretag. Nu nar jag vet om det har -

sa kan jag inte hdlla informationen ifran dig. Det hir kan vara det som star mellan

dig och dina dnskade inkomster i foretaget.
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Exempel pa resultat som mina kunder och jag har skapat:

En kund 6kade sitt kontakttagande med 80 %

En kund har 6kat sin omsattning med 50 %

En kund har gatt fran NOLL till 10 kontakter varje vecka
Jag sjalv har fordubblat min omsittning TVA ganger

Jag har silt for flera hundra tusen kronor vid forelasningar
Jag har skrivit tva bocker pa ett ar

Det har dr resultat som dven du kan skapa i ditt foretag om du vill och viljer att
gora det. Ditt forsta steg ar att besluta dig for att du vill férandra din situation och sen
kan jag hjalpa dig att hitta vagarna och l6sningarna till fler kunder och 6kad omsattning.

Kunskapen om siljhinder baserar sig pa aratal av forskning inom siljhinder, eller
"Sales Call R e | #@nsldméssigbdkeringsamrhegiérsar férmagkn att
generera nya kunder och t.o.m. utveckla existerande kunder samt séljstilar, som ar den
enda bedomningen som ar speciellt designad for att se pa vanemassiga delar i din
sdljpresentation/saljsamtal. Nar du vet din saljstil kan du arbeta pa att utveckla
resterande saljstilar och darmed forbattra din forsaljning

Saljhinder handlar i huvudsak om riadslan att initiera kontakt med prospekts eller med
kund.

Nar siljhindren blir for stora hos en foretagare, siljare eller i en siljorganisation
borjar de underprestera. Du som till slut séljer for lite eller inte nar budget har for fa
kunder att silja till for att na dina mal. Anledningen i 80 % av fallen beror pa att du
prospekterar for lite (dvs. soker kontakt med kunder) pga. att du initierar eller
tar for fa kontakter och har drabbats av sidljhinder. I vissa fall kan du kdnna en san
press pa dig sjalv att kontakterna genomfors i alla fall och konsekvensen blir istéllet att
du blir sjuk, utbrand eller helt enkelt slutar att jobba med foretagande eller forsaljning.
Att atgirda saljhinder ar mycket fordelaktigt for dig sjalv eftersom du kan ma
bittre och tjana mer. Testet som mater sdljhinder heter SPQ*gold. Det ingar i
workshopen.

Saljstilar handlar om att du vet vilken stil du har och att du sedan kan anpassa dig till
inkoparens stil och na bittre framgang.

Hur gor du nar du sdljer? Sdljstilstesten skapar de resultat du behéver och kan
anvanda genast. Det behdvs ingen psykologjargong for att 6ka dess trovardighet.
Saljstilstestens resultat visar vad saljare gor nar de genomfor verkliga saljsamtal. Trots
all jargong som omger begreppet forsaljning, kvarstar faktum att saljyrket ar
flerdimensionellt. Det finns manga typer av saljmiljoer, fran gammaldags forsaljning
over disk till forsaljning via ultramoderna superdatorer. Det som ger resultat i den ena
miljon kanske misslyckas i den andra. Framgangsrika saljare ar olika, bade till
utseende och personlighet. Det som fungerar for den ena fungerar inte for den andra.
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Nu kan du skaffa dig battre resultat dn du tidigare haft och féridndra ditt foretagande for
alltid! Las hir nedan om vad flera deltagare siger om att samarbeta med ViviAnn Labba
vad giller forsdljningen.

"Jag har 6kat kundkontakten med 80 % och min férsaljning med 50 %. Jag
har blivit mer medveten om vad en sdljprocess ar och vad som férvantas av en
sdljare. Jag ar helt 6vertygad om att kunskapen jag fatt ska vara bra for mitt
sdljande.”

Solveig Labba, Designer & hantverkare

"Jag har f &t tapuiksjakhjilp.gag har hittak enstruktdr 3 jag
klarar av att prospektera. Battre och battre dag for dag. Jag har 6kat mina
kontakter fran 0 till 10 i veckan.”

Kerstin Angantyr-Nordfjall, Turistforetagare

Vad ir Sales Call Reluctance/Siljhinder?

Att vara duktig pa det du gor racker inte idag. For att na framgang maste du
forsiakra dig om att andra vet vem du ar och vad du ar bra pa. Grunden for modern
karriarutvepkbmogi an””"semmfinte goérs pa bekos

Anda ar det svart for de flesta av oss pa grund av bakgrund, uppfostran och tidigare
erfarenheter. Expertepré@mbtiontdedtchttet fa@dari
marknadsforingsslogan eller ett pahittat problem. Det ar i allra hogsta grad verkligt. Det

leder till att du som ar en kompetent foretagare eller sdljare inte blir tillrackligt

uppskattad, uppmarksammad och t.o.m. inte tillrackligt belénad fér det du gor. Tjanar

Du vad du ar vard? Vi kan hjalpa dig att gora det!

Varfor tar du inte tillrackligt med kontakter?

Nar radslan for "self-promotion” /personlig marknadsforing slar till begransar det

din formaga att skapa nya affirer. Den kal |l as " Sal es Call Rel v
och ar en kianslomassig blockering som begransar formagan att generera nya kunder och

t o m utveckla existerande kunder.

Sales Call Reluctance®/Siljhinder ar vanligt och den enskKilt stérsta orsaken till
underprestationer och kostar dig stora pengar. Vissa former av Sales Call
Reluctance®/saljhinder ar mycket smittsamt.

Det tar ca 8 veckor for en person att bli smittad. Ar du smittad??

Vad ir det som smittar? Da hinder uttrycker sig som attityder och viarderingar sa
ar det manniskor som 6verfor dessa hinder.

Aven du som &r foretagare kan ha blivit smittad av séljhinder vid utbildningar eller vid
anstallningar — utan att du vetat om det! De vanligaste smittkallorna ar i ordning;
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1. Gurus. Gurus ar de personer som vi uppfattar som gurus inom forsaljning. Det kan
vara nagon som skrivit en bok, det kan vara en dldre kollega. Mest sannolikt ar en
konsult/séljtranare som anses vara kunnig av marknaden och dédrigenom har ett stort
inflytande.

2. Sdljledning, Efter Gurus kommer ledningen, dvs. foretagets management och i férsta
hand de chefer som ar ansvariga for forsaljningsfunktionen.

3. Kultur. Den tredje smittkallan ar foretagskulturen. De varderingar, attityder och
forhallningssatt som genomstrommar foretaget nar det galler synen pa forsaljning.

Darfor ar det sa viktigt att du vet om du har saljhinder eller inte och gor nagot at
det. Det har jag sjilv gjort och jag har ocksa tranat manga kvinnor i detta med
fantastiska resultat.

De 12 olika sdljhinder som upptickts fram till idag och som minskar en séljares
intdkter, mer eller mindre beroende pa bransch, foretag och varor och tjanster som siljs
ar:

Domedagssiare
Overforberedelse
Hyperprofessionalism
Scenskrick
Rollférnekelse
Obeslutsamhet

Social differentiering
Vdnseparering
Familjeseparering
Referensaversion
Telefonfobi
Reflexmassig opposition

Du kan nu lara dig mer om alla sédljhinder ovan och fa veta vilka du kan ha drabbats av
och vad du ska gora at det. Du far alltsa konkreta verktyg som tar dig framat. och dina
resultat kan forandra dra ditt foretagande for alltid, OM du implementerar verktygen.

Att arbeta bort hinder och styra och leda mot en 6kad produktivitet betyder i de flesta
foretag en 0kning av intdkterna. I manga foretag ger det ordentliga 6kningar och det
beror naturligtvis hur produktiviteten var innan.

6* AC EAO Mt‘tr@tlnﬂm@dyfonﬁﬁﬁg@ Jag har fatt ldra mej

i AEAT EOI AOT A AAEITI o1 ETA ORI EEET AAOO
bra sdtt som leder till att jag sdljer bdttre. Jag har 6kat min férsdljning.

Varje gang jag pratat med ViviAnn har jag lart mej massor! Hiyssnar och ger

bra tips och rad och tar forskning till hjalp for att styrka det hon sagdet kdnns
drligt och tryggt. Hon vet vad hon pratar om och dr vildigt engagerad. Det

har varit en jattebra kurs, helt enkelt!

Jeanette Kraik, Konsthantverkare
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Du kan fa lara dig om vad som kan minska din forsiljning samtidigt som du far
kunskap om hur du kan fa den potentiella kunden/inkoparen att saga ja till det du
erbjuder. Alltsa vad som kan ge dig fler affirer. Det kallas att anvianda ratt saljstil
vid ratt tillfalle.

Vad ar saljstilar?

Siljstilstesten dr den enda bedomningen som ar speciellt designad for att se pa
hur du gor i dina sdljsamtal. Man tittar pa vanemaissiga delar i din silj-
presentation. For att mata din saljstil anvands ett frageformuldr med 185 fragor som
besvaras av dig via internet. Alla fragor ar klart relaterade till det syfte for vilket de
utvecklats. Inga fragor ar patrangande, alltfor personliga, subjektiva, genanta eller
hansynslost generaliserande.

Eftersom fragorna ror ditt sdljbeteende ar testen inte kanslig for legala fragor rorande
testning pa arbetsplatsen. Det innebar att varken fackliga organisationer eller andra har
nagot att invinda mot att den anvands.

o Séljstilstesten ger dig vardefull information som ett komplement till dina egna
anstrangningar att hjdlpa séljare att vidga sina presentationsvyer.

e Den ar designad att producera anvindbara resultat for manga olika
sdljtraningsprogram och tillampningar.

e Sdljstilstesten har en lattillgidnglig, ldttldst rapport. Den ger omfattande information
med ett minimum av krav pa testtolkningskunskap vilket innebar att man snabbt kan ta
den till sig.

e Den ar otroligt prisvard. Den ger kostnadseffektiv testning av organisationen med
maximal utdelning.

De 6 olika sdljstilar som finns ér:

Relations forsiljning
Produktorienterad forsiljning
Serviceorienterad forsiljning
Tavlingsorienterad forsaljning
Imageorienterad forsaljning
Behovsorienterad forsaljning

George Dudley och Shannon Goodson, forskarna bakom Call Reluctance®, har tittat
narmare pa vad som hander i moétet mellan kund och siljare. Resultatet baserar sig pa
en empirisk studie 6ver 300 000 sédljare 6ver hela varlden. Resultatet ar en
sexfaktoranalys av olika satt att silja. De upptackte att det fanns sex distinkt olika
satt att salja, sdljstilar, och att inkopare har motsvarande sex olika kopstilar.
Ingen av sdljstilarna ar béttre an nagon annan och alla ar effektiva i ratt
sammanhang. Det ar viktigt att kunna moéta kundens priméara kopstil med motsvarande
sdljstil. Fordelen av att anvanda sig av sdljstilstesten ar palitliga resultat uppbackade av
en lang forskningstradition med gott anseende. Med andra ord du kommer fatta mer
kostnadseffektiva beslut.
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Sa hir sidger nagra av de som har jobbat med ViviAnn Labba och Business Smart;

"Hur var din situation innan du boérjade ga kursen med ViviAnn och

Business Smart? Osorterat Vad ar det basta du lirt dig? Att en
marknadsmassigt tank behovs for att dela med sig till andra och ta betalt for det.
Att strukturera det jag erbjuder. Resultatet kan bli att jag helt enkelt far battre
framforhallning och tanker mer strategiskt. Jag vill verkligen rekommendera
ViviAnn Labbas tjanster eftersom hon dr smart och kunnig pa hur man
paketerar och sé&aljer sina tjanster.”’

Cecilia Zadig, Journalist och Ledare, Arets Ledarskapsutvecklare 2010,
Zadig Media AB

"Jag hade stampat i tio ar pa samma stille, ville fornya mig men visste inte
riktigt hur. Att paketera mina kunskaper enligt ViviAnns rad ir det bista
framsteg jag gjort som foretagare. Jag har insett att jag har samlat massor av
kompetens genom aren och nu var den ratta tiden att forvanda den till siljbara
produkter. Av all information som flédar, maste jag salla ut det som passar for
mig, ta fasta pa det som kdnns bra och skrida till verket. Vilka resultat
kommer din kunskap att kunna ge dig nu i ditt foretag? Jag ska arbeta
mindre med kroppen, mer med knoppen for battre balans i ekonomin. Eftersom
det kdnns som en helt ny nisch, vet jag inte vilka pengar det handlar om annu.
Vad skulle du séiga till den som funderar pa att anlita ViviAnn Labba och
Business Smart for sin verksamhet? Du far massor med rad, lita pa din kdnsla
och ta fasta pa det som kinns bra for dig. Manga foretagsutbildare har pratat
om att jag maste paketera mina produkter men ingen har kommit med
konKkreta forslag som ViviAnn har gjort. Mycket verkstad allts3, det passar
mi g."”

Inger Svedvall, Tradgardsmastare & Flugfiskare pa Elitniva,
Svedvall & Lindstrom AB

"Jag gar just nu Vi vi Anns Ddfisth dsamtalets | at
gav mig en struktur som ledde till att jag atta dagar senare lanserade en ny

kurs. Jag hade gjort kursinnehall, sdljmaterial och en marknadsféringsplan pa

dessa dtta dagar! Jag har sjalv mycket kunskap inom marknadsféringsomradet,

men vad jag inte kunde ge mig sjilv var struktur. Det har jag fatt tack vare

ViviAnn. Nu har jag tack vare kursen en arbetsmodell som jag kan jobba efter

om och om igen. Jag rekommenderar varmt ViviAnn, hennes kurs och

hennes kunskaper.”

Evakarin Wallin, coach
Awake Coaching

Saljhindertestet samt siljstilstesten dr utvecklade av Behavioral Sciences

Research Press (BSRP), ett forskningsintensivt foretag baserat i Dallas med forskarna
George W Dudley och Shannon L Goodson. De har forskat kring forsaljning i 6ver 30 ar.
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Vill du veta om du har sdljhinder och vilken siljstil du har och vad du kan utveckla
och bli dinnu bittre pa och dirmed fa battre resultat i dina affirer?

Sammanfattningsvis kan du fa lara dig allt detta och lite till beroende pa vilket program
du viljer att delta i.

Testa dig och se om du har nagot siljhinder som kan minska dina affirer.

Testa dig for siljstilar och hitta din egen stil och utveckla de 6vriga och na dnnu
battre resultat.

Du far veta mer om de 12 siljhinder som finns och vad som kidnnetecknar varje
Du far veta vilka siljhinder du har/kan ha drabbats av

Du far veta vad som stoppar och minskar din forsiljning

Du far med dig verktygen for att minska och ta bort dina saljhinder helt och hallet
Du far l6sningarna for att undanrdéja hindrena och skapa fler och bittre affirer
Du far veta vad du kan gora for att forbéttra din forsaljning

Du far veta betydelsen av att kinna till olika siljstilar och hur du kan anvinda
dessa i dina saljsamtal.

Du far veta mer om de 6 siljstilar som finns och vad som kinnetecknar varje

Du far veta vilken saljstil du har och hur den paverkar dig i affars- och sidljsamtal
Du far veta hur du kan utveckla de 6vriga siljstilarna hos dig sjalv

Du far kunskap om marknadsforings olika omraden som du kan anvinda dig av
direkt. Amnen vi lar ut ar ex.: internetmarknadsforing, social media, attrahera kunder,

kommunicera med kunder, séljteknik och hur du réaknar ut priser m.m.

Du far tips och rad om kostnadseffektiva verktyg som du kan anvinda dig av for
att utveckla ditt foretag

Du far tillgang till coaching och radgivning av ViviAnn Labba i olika former : i
grupp och individuellt beroende pa val av paketlosning

Du far tillgang till ett nidtverk av andra entreprenérer och kan hitta bade kunder
och samarbetspartners hos dem

Om du samarbetar med Business Smart och ViviAnn Labba kan du géra det genom
att delta i nagon av vara foretagsutvecklingsprogram;

Forbattra Ditt Silj - 3-man. program
Platina Business Best - 6-man. program
VIP Diamant Business Best - 12 man. Program
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Vad ingar i Forbattra Ditt Sdlj 3-man. Programmet?

Genomforande av ett online test: SPQ*Gold for att kartlagga ev. silj/kontakthinder.
Tar ca 40-60 min. via datorn. Webbtest.

Genomforande av ett online test: SSPA for att kartlagga siljstil. Tar ca 40-60 min. via
datorn. Webbtest.

Tva (2) dagars workshop om Siljhinder och Siljstilar 7-8 juni 2011- har far du
reda pa dina testresultat, hur du kan arbeta for att forbattra ditt salj och undvika att
dessa siljhinder paverkar forsaljningsprocessen. Du far veta vilken séljstil du har och
hur du kan trana pa de 6vriga siljstilarna for att lyckas battre i dina siljsamtal. Du
lamnar workshopen med en klar bild dver vad som kan hindra och minska din
forsaljning samt vad du kan gora at det samt vilken saljstil du har och vad du behéver
trana mer pa Du far verktygen for att kunna gora det.

4 x 30 min. Individuell coaching for att minska saljhinder och utveckla saljstil —4 x 30
min. via telefon EFTER workshopen, dock langst till och med september 2011. (varde:
3000 SEK)

Kurskit for siljhinder inkl. verktyg

Kurskit for saljstilar

Mat och dryck bada dagarna — Frukost, formiddagsfika, lunch och eftermiddagsfika
bada kursdagarna —sa du kan bara njuta av upplevelsen och larandet!

Underbar kursmiljoé - Du genomgar kursen i en av Sveriges vackraste miljoer —en
garanterad harlig upplevelse som du kommer att minnas resten av ditt liv.

Totalt varde: 32090 SEK i Din investering: 23 000 SEK exkl. moms

BONUS VID DIREKTBETALNING: En (1) Bonusdag med ViviAnn Labba torsdag 26 maj 2011 i
Stockholm eller i Malaga, Spanien i september

Vad ingar i Platina Business Best 6-man. Programmet? (juni-dec 2011)

1.
2.

A A

Allt det som ingar i Forbattra Ditt Salj 3-man. programmet (Varde: 32 090 SEK)
6-man. access till i ResultatKlubben—dar du varje manad arbetar for att skapa

snabbare resultat. Du far intensivarande i marknadsforing och forsaljning, far tillfalle till
lasercoaching samt tillgang till MP3 inspelningar (ej juli och dec). (Varde: 5295 SEK).

6 LIVE sessioner kring 60-90 min. via telefon med det senaste inom
marknadsforing och forsiljning med fragetillfille. (varde: 9 000 SEK). Start juni-dec
2011 (ej juli).

Online tillgang (MP3-ljudfiler) till 12 st. sessioner om marknadsféring och
forsdljning i Business Smart Club (viarde: 8388 SEK)

Online forum for att kommunicera med varandra (varde: ovarderligt!)

Tips pa verktyg och resurser som underlattar dig i din verksamhet (varde: ovarderligt)
Ovningar, Checklistor och manuskript (virde: 10 000 SEK)

MP3-ljudinspelningar av alla live sessioner (varde: 7 200 SEK)

PDF-bocker:” Paket era dina tjanster och—tjana

mer ! ”

49 hemligheter till hur skaf38SEK)och behaller

Totalt varde: 72371 SEK T Din investering: 45 000 SEK exkl. moms

BONUS VID DIREKTBETALNING: En (1) Bonusdag med ViviAnn Labba torsdag 26
maj 2011 i Stockholm eller i Malaga, Spanien i september
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Vad ingar i VIP Diamant Business Best 12-man. Programmet?
(juni-dec 2011)

Allt det som ingar i Forbattra Ditt Sdlj 3-man. programmet (varde: 32090 SEK)
Allt det som ingar i Platina Business Best 6-man. programmet (varde: 45 000 SEK)
En VIP konsultdag med ViviAnn i Stockholm/Malaga, Spanien (virde: 12 000 SEK)
Sex (6) individuella coachtillfillen pa 60 min. via telefon med Foretagscoach

ViviAnn Labba (nér du sjalv vill och behdver) under aret. (Varde: 9 000 SEK)

5. 12 man. i ResultatKlubben—dar du varje manad arbetar for att skapa snabbare
resultat samt far laserlarande i vissas dmnen kring marknadsforing och forséljning + far
tillfalle till lasercoaching samt tillgang till MP3 inspelningar (ej juli och dec). (8390 SEK)

6. Tva (2) fysiska bocker skickade hem till dig:” Pa ket era dina tj anster
samt "AttralOr dedlndgdreter till hur skaffar o
(varde: 470 SEK)

W N

Totalt varde: 106 950 SEK i Din investering: 70 000 SEK exkl. moms

BONUS VID DIREKTBETALNING: En (1) Bonusdag med ViviAnn Labba torsdag 26
maj 2011 i Stockholm eller i Malaga, Spanien i september

Ar du beredd att géra for att forindra dina resultat? Om du ir det - s
finns vi hir for dig fran och med nu!

Vanligenvalj dnskat investeringsalternativ for varje prgram

Forbattra Ditt Silj 3-man. Programmet

ALTERNATIV 1: Investera betala direkt och spara 9090 SEK. Din investering
blir: 23 000 SEK exkl. moms exkl. moms. Betalning omgdende via bankgiro.

BONUS: Vid direktbetalning: En extra Bonusdag med ViviAnn i Stockholm 26 maj

2011 eller i Malaga, Spanien i september 2011 (datum meddelas i juni). (Virde
10 000 SEK)

Under bonusdagen far du access till ViviAnn Labbas kunskap om foérsaljning och
marknadsforing och kan stélla fragor och fa svar som tar dig framat i dina affarer. En
sadan dag debiterar ViviAnn minst 12 000 SEK exkl. moms for.

ALTERNATIV 2: DELBETALNING 6 MAN.: Dela upp min investering pa sex
(6) manader med 4 400 SEK exkl. moms/manad med start fran anmalningsdatum
och framat. Din totala investering ar 26 400 SEK exkl. moms.

ALTERNATIV 3: DELBETALNING 9 MAN.: Dela upp min investering pa 9
manader med 3 300 SEK exkl. moms/manad med start fran anmalningsdatum och
framdt. Din totala investering ar 29 700 SEK exkl. moms.

Anmilan ir bindande.
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Platina Business Best 6-man. Programmet

ALTERNATIV 1: Investera betala direkt och spara 27 371 SEK. Din investering
blir: 45 000 SEK exkl. moms exkl. moms. Betalning omgaende via bankgiro.

BONUS: Vid direktbetalning: En extra Bonusdag med ViviAnn i Stockholm 26 maj
2011 eller i Malaga, Spanien i september 2011 (datum meddelas i juni). (Vdrde
10 000 SEK)

Under bonusdagen far du access till ViviAnn Labbas kunskap om forsaljning och
marknadsforing och kan stélla fragor och fa svar som tar dig framat i dina affarer. En
sadan dag debiterar ViviAnn minst 12 000 SEK exkl. moms for.

ALTERNATIV 2: DELBETALNING 6 MAN.: __ Anmilningsavgift: 7 000 SEK.
Betalning omgaende via bankgiro. Dela sedan upp resterande summa pa sex (6)
manaders avbetalning med 7 166 SEK exkl. moms/manad med start fran
anmalningsdatum och framat. Din totala investering ar 49 996 SEK exkl. moms.

ALTERNATIV 3: DELBETALNING 9 MAN.: __ Anmilningsavgift: 7 000 SEK.
Betalning omgaende via bankgiro Dela sedan upp resterande summa pa nio (9)
manaders avbetalning med 5 888 SEK exkl. moms/manad med start start fran
anmalningsdatum och framat. Din totala investering ar 52 990 SEK exkl. moms.

Anmalan ar bindande.

VIP Diamant Business Best 12-man. Programmet

ALTERNATIV 1: Investera betala direkt och spara 36 950 SEK. Din investering
blir: 70 000 SEK exkl. moms exkl. moms. Betalning omgdende via bankgiro.

BONUS: Vid direktbetalning: En extra Bonusdag med ViviAnn i Stockholm 26 maj

2011 eller i Malaga, Spanien i september 2011 (datum meddelas i juni). (Virde
10 000 SEK)

Under bonusdagen far du access till ViviAnn Labbas kunskap om foérsaljning och
marknadsforing och kan stélla fragor och fa svar som tar dig framat i dina affarer. En
sadan dag debiterar ViviAnn minst 12 000 SEK exkl. moms for.

ALTERNATIV 3: DELBETALNING 9 MAN.: Anmalningsavgift: 10 000 SEK.

Betalning omgaende via bankgiro Dela sedan upp resterande summa pa nio (9)
manaders avbetalning med 7 222 SEK exkl. moms/manad med start start fran
anmalningsdatum och framat. Din totala investering dr 74 998 SEK exkl. mom:s.

ALTERNATIV 3: DELBETALNING 12 MAN.: Anmalningsavgift: 10 000 SEK.

Betalning omgaende via bankgiro Dela sedan upp resterande summa pa nio (9)
manaders avbetalning med 5 883 SEK exkl. moms/manad med start start fran
anmdalningsdatum och framat. Din totala investering dr 80 596 SEK exkl. momes.
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Om du skulle behdva en annan avbetalningsplan for att kunna delta, hor av dig till migd d
forslag, sa ska vi se 6ver om vi kan finansiera det at dig.

Inkludera din affirskollega/businesspartner, sambo, make/ maka
eller nyckelmedarbetare

Ja, jag vill gdrna inkludera min affirskollega/businesspartner, make/maka
eller nyckelmedarbetare i programmen. Jag ar inforstadd att det ar enbart den ena
parten som kan delta vid teleklasserna och stélla fragor —dock kan din kollega 1 .dyl.
lyssna in pa teleklasserna. for en extra tilliggskostnad pa:

Forbattra Ditt Sdlj programmet: 13 000 SEK exkl. moms
Platina Business Best programmet : 18 000 SEK exkl moms
VIP Diamant Business Best programmet : 23 000 SEK exkl. moms

PS! Du kan vdlja att dela den totala kostnaden med din affarskollega, businesspartner,
maka, make eller nyckelmedarbetare och fa ner kursavgiften tusentalskronor.

Namnet pa min affiarskollega/businesspartner, make/maka eller nyckelmedarbetare ar:

Betalningsalternativ - vdlj det som passar dig:
Direktbetalning - betala hela summan inkl. moms till Bankgiro 5366-0684 innan
sista april 2011. Avbetalningar faktureras i forskott med forfallodag den 25.e varje

manad

Vid avbetalningar - kan du gora det pa tva sitt. Kryssa i det alternativ som du vill
ha.

via manadsvisa kreditkortsdebiteringar via betalningslosningen Paypal — for
detta alternativ, var god uppge kreditkortsnummer nedan

via faktura som skickas via e-post och som har 10 dagars betalningsvillkor.

Dina kreditkorts uppgifter (VISA, Mastercard, American Express)

Namn pa Kort:

Kortnummer:

Exp. Datum:

CVCkod *:
*de sista 3 siffrorna pa baksidan av kortets namnteckningsfalt
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Datum och underskrift for godkinnande av manatlig kreditkortsdebitering.

Datum:

Namnunderskrift:

Namnfortydligande:

Undertecknade och godkannande av anmalan och

avbetalningsplan
Signera avtalet och faxa in sid 11-12 till 0640-920 72 eller scanna in sid 11-12 och e-
posta till viviann@ViviAnnLabba.se.

Datum:

Underskrift:

Namnfortydligande:
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